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A tendéncia de troca do comissionamento para fee
fixo vem se consolidando no mercado Brasileiro
com umas das principais iniciativas do segmento
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+70% dos profissionais possuem algum cliente no modelo
fee fixo

Grafico 5 - % de assessores que ja possuem algum cliente no modelo
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INSIGHTS

Esse modelo normalmente esta atrelado
a melhorias de entrega ao cliente como
entrega de um plangjamento financeiro
e régua de relacionamento mais
proximo.
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Desde 2024, Observa-se um Crescimento Significativo na INSIGHTS

representatividade da Receita Proveniente de Fee Fixo nas Alguns planos de agSes foram
. determinantes para o crescimento de
Assessonas receita provenientes do modelo de Fee

Fixo nas assessorias:

Grafico 1-% do Fee Fixo na Receita PJ1 ; i
1— Area estruturada de fee fixo com
profissional especializado e atuando na
base de clientes;

2 — Apresentacao ao cliente do modelo,
como alternativa e escolha de acordo
com perfil;
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3 - Aumento do alinhamento do assessor
com alocacdes/produtos ;

4= Régua de relagionamento como
. cliente e agregacao de valor com
m planejamento financeiro;
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Ainda que a representatividade de profissionais atuando com
fee fixo e % da receita tenha aumentado, a oportunidade na
base de clientes ainda € muito grande

Grafico 2 - % de clientes que aderiram o Fee Fixo
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INSIGHTS

A analise dos escritérios que ja adotaram
o modelo de fee fixo mostra que aqueles
que implementaram esse modelo logo
apos seu lancamento, apresentam um
impacto maior na base de clientes,
devido a maturidade o processo e na
adocao.

Por outro lado, muitos escritérios ainda
possuem uma base reduzida de clientes
no modelo, o que resultou em um
impacto na receita, uma vez que o NNM,
ao longo do periodo analisado, ficou
abaixo da média.
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Espera-se um aumento da curva de crescimento ao longo de
2025, conforme novas operacoes implementem as iniciativas
para fee fixo

Grafico7 - PL no Fee Fixo / AuC dos escritdrios

i 12%
N 12% |
10% A& 10%

ecee XXX 19 "" -
jan/24 fev/24 mar/24 abr/24 maif24 jun/24  jul/24 ago/24 set/24 out/24 nov/24 dez/24 jan/25 fev/25 mar/25

— 0, P|_ Fee Fixo/AUC ~ eeeeee % PL Fee Fixo/AuC Escritorios ¢/ Aderéncia  eeeeee % PL Fee Fixo/AuC Escritérios s/ Aderéncia

INSIGHTS

A expectativa € de que, nos proximos
meses, o indicador continue a curva de
crescimento positivo.

Ao longo dos proximos meses,
Acompanharemos mais operacoes
saindo de 1-2% da base para préximo de
10%, conforme as iniciativas sejam
implementadas.
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Escritorio que aderiram ao fee fixo tiveram melhora no ROA

Grafico 6 — Impacto no ROA de escritdrios que aderiram Fee Fixo vs que ndo aderiram
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INSIGHTS

A adog¢ao do modelo de fee fixo foi
fundamental para que o ROA da PJ1
Mmantivesse sua estabilidade,
especialmente no 1T/25. Com a crescente
representatividade da receita
proveniente do Fee Fixo, que atingiu 33%
da receita, o modelo contribuiu de forma
significativa para a manuten¢ao do ROA
durante o periodo.

Por outro lado, os escritdrios sem adesao
ao fee fixo refletiram diretamente a
queda na captagao de NNM, com uma
diferenca de -4 bps no YoY, evidenciando
o impacto dessa redug¢ao no
desempenho.
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O modelo de consultoria CVM comeca a ganhar
tracao no mercado brasileiro, abrindo
oportunidades para novos canais de distribuicao




A evolucao do modelo de consultoria CVM abre oportunidade para
NOVOS canals de distribuicao

Aumento de +130% no registro de

consultores meés
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Crescente abertura de empresas

O aumento de 100% na fundac¢ao de consultorias CVM e da

representatividade de ex-Als reforga a tendéncia de um novo

modelo de distribuicao
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Assim como mercado americano, 0 mercado de consultoria CVM
INICIoU O crescimento apos a diminuicao do mercado tradicional (Al)
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Enguanto o numero de registro de Nnovos assessores vem caindo
desde 2022, o numero de consultores deve dobrar de 2024-2025
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A AAWZ possul servicos, solucoes e tecnologia para
vocé estruturar e escalar a sua consultoria CVM



A AAWZ oferece a solucao mais completa e integrada de
produtos e servicos para o ecossistema de investimentos de
consultoria CVM no Brasil.

AAW/ AAWZ360

Panoramade Mercado Produtividadee
. . & Negociacoes . Transparéncia
M&A e Novos Negdcios goTt » Middle Office < P SaaS

Revisdo Tatica I l Diretrizes Estratégicas

Estratégia eto
Marketing, Comercial Acompanhamento & Desdobramento Gestéo, Financeiro e
e Juridico Planode Agdo Estrategico Contabilidade

Aberturadecontas,
NMNM, AuC & Gestao

de acordos Performance & FP8A “Balarcoe DRE



AAW?Z 360 | BACK-OFFICE AS SERVICE

Consolidacao de muiltiplas instituicoes A AAWZ vai além da tecnologia, nés
de maneira clara

operacionalizamos a sua consultoria

[« Consolide as carteiras dos clientes de multiplas ~
instituicdes com voce.

[« Visualize de forma agregada ou separada as diversas
instituicoes

[ Visualize a carteira dos clientes de outras formas,
agregando por classe, subclasse ou até mesmo nomes

de portfélio personalizados Coleta de dados

[ Integre a APl de sua corretora, com rotinas didrias de
coleta dos dados

Geracgéao de Classificagao de
relatérios ativos

ALOCACAD ESTRATIGCA
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Vocé tem uma consultoria?

[] Infraestrutura servigos e
solucdes para escalar,;

V] Consolidacéao e backoffice;

V] Financiamento para expansao;

Vocé quer criar uma

nova consultoria?

[vj Constituicéo e registro;
[ Criacdo e estruturacao marketing;
B Consolidador e backoffice;

[vJ Financiamento para expansao;
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Converse conosco

Imprensa

@ WhatsApp
(48) 9141-4406 Apenas 10% dos M&AS de
assessorias de investimentos
E-mail se concretizam
gestao@aawz.com.br
Y Vectis compra fatia da AAWZ,
Acompanhe hossos conteu dos em e
nossas redes sociais autonomo

MNEROOD O

pela

orre &5 wesperas da reformma da regulagan

T
G e PEFTRIDE 2ACI0 :|I|.l::|I a5

BRCrIDGrices

Instagram

@aawzpartners
n Youtube
@aawzpartners

m LinkedIn
/company/aawzpartners

Socio capitalista da folego a
assessoria de investimentos

Revisho da O perrmite quae EScritdaios 5@ organizem
F E

como grupos e diversifiquem receitas
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